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NOUS
RECRUTONS:

Key Account Manager / Responsab

Endesa Energia France est un fournisseur d'électricité, de gaz naturel et de services énergétiques en
France. Avec plus de 20 ans d'expérience, I'entreprise est un acteur de référence en B2B. Elle favorise
la transition énergétique en proposant des solutions alliant efficacité et respect de I'environnement.

Endesa Energia France est la succursale d'ENDESA, premier fournisseur d'électricité et deuxieme
opérateur gazier en Espagne, filiale du Groupe ENEL, leader mondial de I'énergie.

LA FONCTION

Face a l'instabilité des marchés de I'énergie, nos clients ont besoin de conseils pour leurs achats
énergétiques. La transition énergétique entraine des objectifs ambitieux d'économie d'énergie et
d'énergies renouvelables.

Endesa cherche un Responsable Grands Comptes pour développer la vente de gaz naturel,
d'électricité et de projets d'efficacité énergétique.

Basé au bureau de Paris Hausmann ou de Lyon Part-Dieu, vous serez rattaché directement au
Responsable des Ventes Grands Comptes et votre périmétre sera national. Vous rejoignez une
entreprise internationale, dynamique et a taille humaine.

VOS MISSIONS

Vos principales activités seront les suivantes :

- Commercialisation des offres de gaz naturel, d’électricité et de services de performance énergétique
(Audits, CEE, travaux, CPE etc.) pour des grands clients industriels.

- Développement du portefeuille B2B (Définition et promotion de I'offre, actions de prospection et de
fidélisation etc.

- Gestion d’un portefeuille Grands Comptes et élaboration d’une relation personnalisée avec chaque
Client.

- Reporting des activités commerciales.
- Analyse et suivi des marchés de I'énergie.

Nous vous proposons un poste passionnant, dans lequel vous développerez de nombreuses
compétences techniques et relationnelles, dans un contexte international et multiculturel.

VOTRE PROFIL



- Formation BAC+5 en école de commerce ou d’ingénieur.
- Expérience commerciale en B2B d’au moins 3 ans et de préférence dans le secteur industriel.

- Une connaissance des dispositifs d’économie d’énergie et des marchés de I’énergie est un réel
avantage.

- Anglais professionnel (niveau B2 minimum) obligatoire, la maitrise de I'espagnol sera un atout.
- Maitrise des outils bureautiques.

- Go(t pour le développement commercial.

- Solides compétences de négociation.

- Excellent relationnel (qualité d’écoute et d’analyse, dynamisme).

- Rigueur et sens de I'organisation, polyvalence et proactivité.

- Grande curiosité afin de détecter de nouvelles opportunités de marché.

- Autonomie et adaptabilité dans un contexte de fort développement d’activités.

- Passionné(e) par les évolutions constantes du secteur de I'énergie et de la transition écologique

POUR POSTULER

Si vous étes motivé(e) et souhaitez évoluer dans un environnement stimulant, merci d’envoyer un CV
avec la référence KAM a recrutement@endesa.fr
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